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Section 1. Résumé exécutif

Le 10 décembre 2012, la coaliion i { St S1+ t 1y OS dzyS 2FF¥SyargsS Sy
grAftSa RlIya t£S OSyGNB SiG fQSaid Rdz LI eax | @t yoel yi
les rebelles, renversant le gouvernement et provoquant une descente massive des tid¢ipka

vers la capitale.

De décembre 2012 a mars 2013, les régidmEentre et Nord du payarent occupées par la Séléka.

Toute la population de la zone a été affectée par les violences et exactions commises, entrainant des
mouvements de déplacés dafisS& 1 2y S&a NHzNI £ Sa S fI FdzAGS RQdz
dzNb I AySa @SNE RQl dzi NBa Leattlies aQrzofed bk HNIENR étéLIt dza
perturbées par les événements depuis décembre 2012, notamment du fait des déplacements de
popuation. De plus, les événements ont eu un fort impact sur les échanges commerciaux entre les
régions Nord et Centre et la capitale Bangui. En effet, de décembre 2012 & mars 2013, ces échanges

ont été trés affaiblis, voire parfois interrompus

Cette étude9 aa! &aQSald A2rggdsdeKags Banddrdzel tant que zoleecouverture

géographique deRIRC[ Q20 2SOGATF LINBYASNI RS fQQ9aa! SiOFAG RQJ

pour des interventions de court et moyen terme. Comprendre les besnipgjres et vulnérabilités

sur le marché critique sélectionné permettra la formulation de programmes de relevement précoce

plus ciblés, efficaces et efficients.S FFAG>X f Q9aa! LRdzIAdG S3LfSYSy

potentialités de réponses au traxs de programmes de transferts monétaires, dont les modalités

avaient été envisagées parQh b D ljdzA BRQAABNKAY ENI € OF LI OAGS RSa

LINEINF YYSE FAYyaA ljdzS §Sa 2LIR2NIdzyAGSa RS YAAaS Sy
|

[ QFtylfeasS Rdz éééégYsﬂRBSYD&DK@zSI f g8fasSyot
FFFSOGSasx @SSO dzyS LISNIdzZNBFGA2Yy RS tQ27FF
identifiées:

- La productionde manioc pour la campagne en cours a vu ses rendements chuter
drastiquenBy 0= Sy ljdzr yGAdGS SG Sy ljdzatAGS o60adzidsS t
productifs,f QAYGSYaATFTAOFI A2y Rdz O2yFfAG SyiNS f -
maladies culturales). Les stocks de consommation ont diminué de plusité etda portion
commercialisée le sera de maniére précoce. On anticipe une décapitalisation précoce des
producteurs.

- [ Sa 2L NIdzyAdSa RQSYLX 2A RS Y JsafaireR ont&eI NS | 3
divisés par 2 entre la situation de référmmnet la situation affectée.

- Commercialisatiordu manioc: le circuit de commercialisation vers Bangui a été fortement
LISNI dzNb S RS LI NJ £t QFloaSyoOS RS (NI yalLl NI SdzNA
sécuritaires et contraintes de transportbe maioc vendufait également face a une
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N} NBTFOUlA2y RSa | OKS( S dzNBe plud JSriedicénecurreice deg dzd2 A N
commerc¢ants musulmans en lien avec le Tchad a été observée (multiplication de leur
Y2YONBO® / Sa 02YYSNel yiaom@EsgifiQinadt AdS yail leuR Qdzy” |
2NBFyAal A2y fSdz2NE Y2eéSya SiéG tSa FILOAfAlSa |

Il ressort de cette analyse une forte capacité de commercialisation et stockage des grands
commercants musulmans pouvant permettre de faire facena augmentation de la demande si
celleci été créée.

Ainsi, la présente analyse recommande les réponses suivantes

e Des activités de cash for work (réhabilitation des routes notamment) afin de générer des
revenus pour les groupes cibles en dehors da®pés de travaux champétres et ainsi pallier
a leur décapitalisation précoge
e 55&4 GNIYyaFTSNIa Y2ySihlFANBa RQAZNHSyOS o060l aK 2 dz
sans force de travail
e Des transferts en espéeces pour les petits commercants afcodgenser la perte de capital
liée notamment aux pillages
e Une poursuite des activités de surveillance des marchés (prix, disponibilitd)e mise a
22dz2NJ RSa NI a dfih delpérmaettr® & ajiiste@entadés programmes
e La diffusion des informains sur le marché aux acteurs decélh = | FAY RQI YSt A 21
de décision et le pouvoir de négociatipat
e A plus long terme, un support a la préparation de la prochaine campagne, pour permettre la
relance des activités agricoles
0 Soutien/plaidoye pour la réinstallation des services technigues
0 Renforcement des capacités de production par un accompagnement technique,
y2il YYSy (G &adzNbolit@emnmilionses| G A2y RSa
0 Accompagnement financier des groupements pour la facilitation des travaux
champétres;
o WSYLJX I OSYSyld RS& FOUATFaA LINPRAzGGATA LI NI fQ
0 Support a la provision deouturesaméliorées
o {2dziASy FdzE 3INRAZISYSyida LRdzNJ f QF YSYyl 3ISY$:
aires de séchage
0 Soutienalaréouverturedel Ol AdaS RQ®KkI; NHYS f20FtS o.
0 Suivi degontraintes liées au transportet
0 {dzLILR2 NI t fQlFaazo0AlidAzy RS& FSYvYySa O2YYSN
Bandoro.

w»

Section 2. Contexte de l'urgence

Le 10 décembre 2012, la coalition de la Séléka (forne8 chouvements rebellesUFDR, CPJP et

/It{Y0 tlFyOS dzyS 2FFSyairgdsS Sy w/! Si aQSYLI}I NB R
I @t yeoelyi @SNB fF OFLAGIEES . Fy3dzAid 9y 2FyBASN H.
f QA y (S 3 Nlpdsifiod ¢u gBuSernén@t.INlais le 17 mars, la Séléka impose la libération des
prisonniers politiques sous 72 heures en menacant de reprendre les armes. Bangui sera prise le 24
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mars par les rebelles, renversant le gouvernement et provoquant une descentvmaegs troupes
Séléka vers la capitale.

De décembre 2012 a mars 2013, les régimEentre et Nord du payarent occupées par la Séléka.

Toute la population de ces zones a été affectée par les violences et exactions commises, entrainant
des mouvementRS RSLJ I OS&a RlIya tS8a T2ySa NHzN»tS&a SaG f1
dZNb+AySa @SNE RQl dziNba T12ySa O2yaArARSNBSa LX da atr
5Fya 0O0Sa NBIA2Yyas yn t drE: RS fF LRLzZEFGA2y &aS$s
02YYS Y2 éthnfe pRQISAE Red activités agricoles ont fortement été perturbées par les
évenements depuis décembre 2Q12otamment du faitdes déplacements de populatiobe plus,

les événements ont eu un fort impact sur les échanges commerciaux entre les régrdrst entre

et la capitale Bangui. En effet, de décembre 2012 & mars 2013, ces éclangds tres affaiblis,

voire parfois interrompusOr, en temps normal, cette période représente une intense activité
commerciale concernant les échanges de produitsiers en provenance de& région de Nana

Gribizi notamment

Quelques évaluations ont été menées damségion deNanaDNA 6 AT A RS LJzA & f S& S @s
notamment des évaluationmultisectorielles dans le cadre dRRM Rapid Response Mechanism
mécanisme de réponse rapide, mené par UNICEF en partenariat avec les agences UN et les ONG),
RQdzyS S@lfdzZ G§4A2Y NILARS RS fI aSOdz2NAGS FEtAYSydhl
2013 et en majuin 2013 (coordonnée par la FAO et le PAM, emepariat avec les ONG).

Ces évaluationsot RSY GAFTAS f QAYASOdzZNRGS LIKeaAldzS O02YYS LI
(RFSA Juin 2013), et ont égalemenis en avant les principales difficultés rencontrées par la quasi

totalité de la populatiordans les zones ruraledestruction des habitations, pillage des ressources
financiéres et productives (matériel agricole, stocks de semences, bétail), fuite des habitants vers la
brousse, déplacement des parcelles agricoles plus, ds activités agrides ont également été

impactées par les aléas climatiquesahque de pluies pendant la période de seémansi que par

une intensification du conflit entre éleveurs transhumants et agricultelass la région de Kaga

Bandoro

$
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Sur les maraobs, ces évaluations ont noté une diminution du nombre de grossistes et de détaillants
adzNJ £ LJ dzLJ- NI RS& YI NDKS& LINAYOALNl dzEX dzyS FNBIjc
(manque de liquidités)et une forte présence militaire couplée a unfidé de fonctionnalité des
AaSNIBAOSAE RS o0FasS 3ISNIyd fSa YINODKSa FAYyaA | dzQdzy
Le rapport RFSA claske zone deKaga Bandoro en vulnérabilité tres élevée (zones urbaines et
rurales).

/| SGGS SidzRS 9aa! laréyhdHdde Kapa Badudry énNdptSuezasdtbuverture
géographique deRICP 20 @ SOUAF LINBYASNI RS fQ9aa! SiFAl RQAR
pour des interventions de court et moyen terme. Comprendre les besoins, ruptures et vulnérabilités

sur les marchés critigues sélectionnés permettra la formulation de programmes de relévement
économique plus ciblés, efficaces et efficien6 S FFAGZ f Q9aal L32 dz@ A G S*:
ROARSYGAFTFASNI £ Sa LRGSYGAL f AGSar raRférts Mdhétirgsaddra | dz
les modalités avaient été envisagées pa h b D |j dzidétérminzKla daphtitd des marchés a

W 0 a xéeprigmes ainsiGu f Sa 2 LI NI dzyAdiSa RS YAasS Sy dzdzo

Lt Sad AYLRNIIFYyd RS y2iSN Npgiylidk 2YHY RQOdzZNBES yOSS it d
place ou commencé dans les zones, avec une couverture des besoins plus ou moins étendue. Ces
interventions ont essentiellement inclus des distributions de semences et de rations de vivres dites

WRS LINE G S Oslipogulétians el pleiNJaffecBesnais pour une partie de la population

vulnérable uniquement (centessur les camps de déplacés notamment)

Section 3. Méthodologie de I'EMMA

[y f&@asS OF NIG23ANIF LKA dzS§ RS AEMWA (Edcgicy Madkgt Maging dzk G A 2 y
and Analysisest une analyse rapide du marché qui permet de comprendre les aspects importants du
marché reliés a une situation de crise afin de permettre aux décideurs (acteurs humanitaires
internationaux et locaux, bailleurs de fonds, gouvernemeuies)considérer rapidement une plus

fFNHS 3JFrYYS RQAYUISNBSyliAz2ya LISNIAYSYyGSaQ8dzi RS L
9aa! I SGS SftlF02NB RlIya S o0dzi RQsiNB dziAfAasS R
crise.Les principes de9 aa! NBLI2AaASyd &dzNJ f QAIYy2NI yOS 2LIAYI
que les principaux résultats puissent étre obtenus en un minimum de temps sur la base
ROAYT2NXI GA2ya LISNIOAYSydGSad [ S LINE OSuffisadmet Sa G A
bon».

[ Q9aa! yQIF L} a LJ32dz2NJ o6dzi RS NBYLX I OSNI € S YSUK2R?Z
ASOdNRAGS FEAYSYGIANB® 9y NBOFYyOKS: OSGGS Fylteaa
récoltés lors de ces premiéres évaluations suivard arise, ainsi que sur les analyses-pxétantes

G6StftSa 1ljdzS tSa FrylrfteasSa | 9! 60S02y2YAS RS& YSyl
RQFYSEA2NBNI £ O2YLINBKSyaAzy RS f QAYLI Ol RQdzyS C
les points deNHzLJG dzZNB S Ay aA F2NNdz SN £ Sa AyldamwBSyiaz
populations les plus affectée8y & QF LJJdz2 F y i &dzNJ f S& LRGSYGAlfAGSE
apportant un soutien indirect a ces marchgsur en renforcer les capdés.

ax

Cette EMMA a été coordonnée par IRC et Mercy Corps, en partenariat avec ACF, ACTED, COOPI et
{2ft ARFNAGSEAE LYOGSNYylraAz2ylLrtz I @SO €S &adzLlll2 NI RQ! bl
[ QSESNDAOS 9aa! | 02 dzd8dileursizhnies db progGramatiodépaitiesLdr NJ h b
en deuxaxes:
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e tQFES /SYyiNB Si b2NRI 02 pMiBcfungs/ds Ddkila WCE)waga | O
Bandoro (IRC) et Kabo (Solidarités Internationet)
e tQFES {dzR 9&isx O22NR2YYyS LI N aSNDe /2NLBAZ |
Obo (COOpet Zémio (ACTED).
IRC et Mercy Corps avaient chacun recruté une consultante pour diriger les travaux sur leurs axes
respectifs.

Ce rapport couvréazoneRQL w/ oY F.3F . YR2NRDOU

g
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Figure2 - Zones de I'étude, axe Centifdord. ‘e idmngo

(cartes HDPT CA-=wi _heas _

Une formation conjointe a été menée par les deux consuéiadt Bangui gndant 4 jours entre le 02

St €S np F2HG Hamod [ S& &AAE | 3Sy0S8a LI NIGAOALI Yy
PNUD (cf. Annex8). Cette formation a présenté aux participants les concepts, la logique et le
processus EMMAElle a enstié été poursuivie lors de la mise en pratique sur le terrain.

Pourf 1 T 2yS RS YI3F .IyR2NRZI @perSohns dast 3 énaparticipali | A i ¢
fl F2NNIGA2Y AYAGALIESD® [ QSljdzZALIS SaGrFAG O2YLRass

Econonique, 1 agent Activités Génératrices de Revenus, 1 agent Société Civile et 2 agents Cash For
Work.
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Le travail de terrain (collecte de données et analyse) a commencé lors de la formation initiale a
Bangui, ou chaque équipe a eu 1 dédn2 dzNJ/ S S RaRes ylas Naedrd <&y de leurs marchés
respectifs, et QS & (1  LJ2 dzNtE gk ZeAD8kod (1y0R4u 11 aodt), 5 jours & Kaga Bandoro (du
13 aul7 ao(t) et 4 jours a Kabo (du 4@ 23 ao(t).

Une revue bibliographique a constitué la premiére étapefd® S i dzZRS o6 OFd . Ao f A 2 IANI
chacune des trois zones, des entretiens ont été réalisés avec des acteurs clés des marchés
sélectionnés (cf. Annexéset 6).

Nombre
¢teLSa RQI RQSyYy (i NB
Kaga Bandoro

Ménages 16
Détaillants 16
Gros comrergants/ 7
Grossistes

Petits producteurs 11
Grands producteurs 7
Informateurs clés 10
TOTAL 67

Tableaul- Type et nombre d'acteurs rencontrés

[§ GNI &FAE RS Ot & lisdzBahguLlé 2Baodey S N
Sy LINBaSyoOs R FydSa FAy&ai ljdS R

GSNNI Ay aqQ$s
S48 hbD LJ NI A

a
N

(V) b”)

a
OALJ

(¥p))

Certaines contraintes ont été rencontrées lors de la tenue de 'lEMMA

e La plupart des administrations et services techniques en province ont cessé de
fonctionner: les archives ont été en partie détruites ou perdues et les fonctionnaires ont
quitté la zone et sontlepuisdifficilement joignables.

e Tenue des entretiens dans les villagés population, encore trés méfiante et anxieuse,
vit toujours retiee dans la brousse pour la majeure partie des zones visitées. Il a ainsi été
difficile delesrencontrer.

e Manque de données secondaires, notamment sur la situation de référence mais
également en période affectée, les évaluations d'urgence multisectoriedigemt
également fait face a des difficultés pour collecter les donn@esir la zone de Kaga

FYR2NBE £8 YIyljdd RS R2ysieSix cResétat dz (A 2

également constitué une contrainte.

e [ QSPlItdzd GA2Y | SGS BBdglikangdne dey difidgtéshdi S RS N
estimations devolumes de produits disponiblesir les marchés

e Enfin, &s équipesparticipant alEMMA avaient des compétences techniques variées,
maisf I LJ dzLJ- NJi uny €xpéfidnde Sighilicativét einalyse et programmation
d'urgence ou encore en analyse de marchés. De ce fait, un certain temps a été pris avec
chaque équipe afin de s'assurer que tous les participants avaient une compréhension
commune des enjeux de 'EMMA et ainsi puissent collecter diennées pertinentes
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(déja difficiles a collecter auprés des populations cibles).

Section 4. Population cible

{St2y S NILLERNI RS tQ!OGAQGAGS RS T2yF3S8 LXdaA R
établi par Fewsnet en octobre 20112,souspréfecture de Kaga Bandoro se situtans la zone CF07
Centre (cf. Annexg)

Danscette zon& f S& Y2eéeSya RQSEAAGSYyOS &azyid OSyi:iNB&a 4&dzN
et mais.Les activités principales des ménages pauvres en temps normal sont la prodietoton,

les productions vivriéres et les activités de chasse et cueillette. Pour ces ménages, les sources de
NE@Sydzza LINAYOALItSa azyd tF @SyidS RS LINRBRdzA (G a
produits de cueillette et chasse. Leurs actiiSp RdzOG A Fa azyid O2yOSy(iNB& RIY
ménages plus aisés tirent leurs sources de revenus principalement de la vente de coton, vivrier et
oSGl At FAyaA 1jdzS Rdz LISGAG O2YYSNDSo Lfa az2yd 3
charrettes et petits ruminants.

Pour tous les ménages, la principale source de nourriture est la propre production de vivriers. En

revanche, les ménages pauvrdépendentRS & I OKIF Ga &dzNJ £ S YI NOKS LI dzZ
(entre février et juillet) pour leur lanentation, lorsque les stocks de propre production ont été

écoulés (consommeés ou vendus).

[ QL O0s8a | dzE YI NDKS&a RlIya O0Sa 12ySa Said NBAGNBAY
sur les axes secondaires et particulierement en saison des piluilést @ octobre).

IS NRAaljdzS RQAY&aASOdzZNAGS Saidz Sy GSyYLaA y2N¥EFfzZ S
ménages. En effet, en année normates zones sont considérées comme excédentaires dans la
production de cultures vivriéres.

Tableas 2 - Calendrier saisonnier pour la soyméfecture de Kaga Bandorpxxx=€levé, xx=moyen, x=bas)

Item J F | M A M J J A S| O N D
Saison séche XXX | XXX | XX | X XXX | XXX
Saison pluvieuse XX | XXX | XXX | XXX | XXX | XX | X

Période de soudre

Culture du nanioc: - Préparation du sol X | XXX | XXX

- Semis XXX | XXX | XXX | XXX X

- Entretien/Sarclage XXX | XXX | XXX | XXX | XXX | XXX | XXX

- Récolte XX | XX | XX | Xx XX XX XX X X XX | XXX | XXX
Vente de vivriers sur le marché XXX | XXX | XX X X X X XX | XX | XX | XX | XXX
Chasse/Péche XXX | XXX | XXX | XXX | XXX XX X X X XX | XX | XXX
Cueillette XX XX XXX [ XXX | XXX | XX
Travaux Journalier X XX | XXX | XXX | XX XX XX X X X X
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+2f dzY S B QIraniod syirfe marché de KBA | XXX | XXX | XXX | XXX | XXX | XXX | XX X X | XX | XXX | XXX

En conséquence des événements de décembre 2012 et mars [B81@pupes cibles ont été fidis
comme illustré dante tableau 2 ctlessous

Tableau3 - Détails des groupes ciblezone de Kaga Bandoro

Groupes Cibles Femmes Hommes Emplacement Caractéristiques essenties
(individus) (individus)

Ménage ruraux 3,000 1,600 Camps de déplacé: Vivent des petits travaux

sans erre de Gondava, occasionnels et saisonniers dan
Vamil, Lega, Baidc les champs, et de la coupe des
Vami3. bois de chauffe, comptent

généralement sur les
distributionsde vivres et des
NFls desgen@shumanitaires

Petits agriculteurs 19,000 10,000 54 Villages et Comptent généralement sua
Kaga Bandoro et quartiers de la production de vivriers (manioc,
axes souspréfecture de arachide, mais, sésame) et la
Kaga Bandoro consommation et vente de
produits de cueillette et chasse.
[ I L3 dzLJ- NI RQS
déplacer suite aux événements.
Ménages urbains 4,000 2,000 8 arrondissements Comptent généralment sur du
tres vulnérables de la ville de travail occasionnel.
Bandoro

Population cible 26,000 13,600
Total

Section 5. Systéemede marché crucial

[ YSGK2R2ft23AS 9aal! syit@neddemarShésicdiijdes Dahsyuhefsiuatibn R S
RQdzNH SsynEs d&r § HNOKSa RAGA WONRGAILdzSaQ azyid OSdzE |jc
un réle magur pour assurer la survie et/ou protéger les moyens de subsistance de la population

cible.

[ Q202SOGAF RS OSGGS lylrfteasS Silyd RQARSYUATFTASNI
précoce au travers de programmes de transferts monétairear phaque zone une liste de marchés
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critiques envisageables a été établie en fonction de leurirbfortantRIF ya f Sa4 Y2&Sya RQ!
des populations en tant que marché de consommation fourniségatementia source principale de
revenus pour les méges.

Afin de sélectionner un marché a analyser par zone, les marchés envisageables ont été pondérés en
fonction des critéres suivants

e Marché répondant a un besoin urgent ou significatif

e Systéme de marché affecté par la crise

e Adéquationaveclemanda RS f Q2:NHI yAal A2y

e Cohérence des facteurs saisonnigrs

e Cohérence avec les plans du gouvernement et/ou des bailleurs de fends
e Options de réponse réalisables.

Au vu de ces criterege marché du manioa été sélectionnéour la zoe de Kaga Bandor@n tant
que culture de rente et de consommation (aliment de base principal) de la-tpiakié de la
population.

Ce systémale marchéa été étudiéen comparant la situation de référence (année 2012) avec la
AAlddzr GA2y | OGdzSt fcBsei ST €S 1jdzQlF FFSOGSS LI NJ £}

Les questions analytiques clés pour analysesystemede marché ont été défies comme suit

1. /1 2YYSyld fI RAAGLRYAOATAGS SO f QHIS@ES A | dz YI yA
affectés par la cris@

2. A quelles contraintes les agriculteurs dépladé=tournés font-ils face pour produire le
manioc?

3. Le marché du manioc-til une capacité suffisante pour répondre aux besoins en
termes de revenus et de consommation des populations cibfes

4. Dans cette situation, quelles sont les interventions les plympeopriées?

Section 6. Cartographie du systéme de marché

10
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Situation de référence — Marché du Manioc — Kaga Bandoro RCA

-------- S R R e e e

L’environnement du marché: Aléas
Institutions, Régles, climatiques | (Taxes routiéres
Normes & Tendances | (pluies) | (formelles et
~ Affaires } Eleveurs informelles)
sociales ‘ transhumants -
La Filiére: Grossistes

Acteurs de marché et leurs liens

Grands
producteurs
N=50- 60

Bangui

BA

Semi-grossistes

Groupements de

producteurs
N=400(x 20 a
25 producteurs)

Petits
producteurs

N= 600-700

Infrastructure clés
Services d’appui au —_————

; = | Transport |
marché Semences | _Maln d_geuvre ' o il Al

—— journaliéere
Sous-fédération
des producteurs Boeufs Radio Ka
ga

de KBA charrues ‘ ‘ (infos sur ’

[ ACDA ’ marché)

| Sécurité |

| Taxes mairie |

Détaillant

Paiement salaires
(fonctionnaires)

s Bangui

Ménages urbains
Bangui

Ménages urbains
KBA

subsistance

Agriculteurs de

Dépéts

Be-Oko

Routes et
Ponts

Caisse d'épargne ’

Ménages ruraux

Groupes
cibles

N= nombre
d'acteurs

Figure 3 - Carte du systéeme de marché du manioc dans la sous-préfecture de Kaga Bandoro en
situation de référence (AoQt 2012)

Les composantes du systeme de marché du mani@ga Bandoro

La filiere:

Le manioc produit dans la sopséfecture de Kaga Bandoro suit deux circuits principaums
[y 3 dzA

OA NDdzA (G

Producteurs Comme précisé tlessus, la gasitotalité de la population rurale est productrice

RQSELR NI

t RSadAyrGA2y RS

de vivriers. Les cultures se font généralement en association binaire voire terraireune

méme parcelle, les agriculteurs vont produire du manioc en association avec du mais, de
f QF NI} OKA R Su sBsame.LllesNdhlgires monovariétales sont goasistantes chez la

majorité des agriculteurs.

Il existe trois grands types de producteurs

- Les grands producteurs commerciaux avec une surface cultivée de 4 a 7 hectares sont au
nombre de 50 a 60 dara souspréfecture La quasitotalité de leur production est destinée
a la vente, en général vers Bangui

- Les petits producteurs, beaucoup plus nombreux, cultivent des surfaces de 0,25 a 1 voire 2

hectares. Certains sont rassemblés en groupements de 2% groducteurs (selon la sous
fédération des producteurs de Kaga Bandoro, il existerait 400 groupements, et seulement 50

Si

seraientagréés par la soysréfécture). Pour ces producteurs, en temps normal, entre 60 et
80% de la récolte est vendue, le resterdtaonsommeé par le ménage.

11
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- Les agriculteurs de subsistance représentent les ménages les plus pauvres dont la principale
source de revenu est constituée par le travail agricole et la vente des produits de chasse et
cueillette.

Au niveau de la commercialisam, on retrouve donc deux chaines distinctem circuit vers Bangui

et un circuit pour la vente en local.

t2dzNJ £ SGSyGS OSNE . ly3dzAs Af aQFr3aixd SaaSyiaasStft:
Fy3dzZA @GSyl yld aQl LILNR G2 dazZARW NSNBA8ABA RARBGI SYRY v 3

au travers desvaligarash / S& Y I NOKIFyRS& F2yi f QAYGSNXYSRALI ANDB

de Bangui, mais elles peuvent aussi revendre -efiémes au détail sur le marché de Kaga Baodor

Sur le marché local, le manioc est donc écoulé soit pamwkds garas(une centaine en temps

normal), soit en vente directe du producteur au ménage consommateur (ceci étant essentiellement

le cas dans les marchés secondaires dans les villages ledsraxes)Il existe également un autre

eSS RQIFOGSdINE NBLINBaSydsS LIN £Sa& aINFyRaE O02YYSN
temps normal, on en dénombrentre 40 et 50. Ces grands commercants sont trés organisés et
possédent leurs propres camions yrole transport. Il existe, au sein de ce groupe de grands
commercants, un réseau trés développé de communications f QS OKI y3S RQAY T2 NY
disponibilité dans les zones ainsi que sur les prix est trés développé, leur permettant de bénéficier

R Q deytain bénéfice compétitif.

[OSY@PANRYYSYSy(d Rdz YI NOKS

Parmi les normes, regles, institutions et tendances influencant fortement la filiére, on note

- Les affaires sociales cette institution étatique est chargée notamment de
f QAyadAddziggroypéments de lpraducieyiis. R S

- [ LINBaSyOS RQSftYS&RSdNE (0 NSy avK de¥jldzSiSa R ya €S y
LINBFSOGdZNBE I LINBASYOS RQSt S@OSdzNBE (NF yaKdzyl
production agricole, notamment au travers du diionnel conflit entre éleveurs et
agriculteurs. Il sera vu plus loin que ce conflit a été exacerbé par les événements.

- Les aléas climatiques, notamment les pluies, évidemment nécessaires aux productions
agricoles (pluviales pour la plupart), mais quigouégalement un réle dans la durée de
aSOKI3S Rdz YIyA203 R2yd fI RdNBS RS 02y aSNDI
aLISOdzA FdAz2ya 0O02YYS QI N} OKARS®

- Les différentes taxe¥ G F ES& O2YYdzyl £t S&a LINBt S@SSa LI NJ f
espacesur les marchés, taxes de transport.

- Paiement des salaires des fonctionnaires et salar@g@nme il sera vu plus loin, la demande
est fortement dépendante du paiement régulier des salaires en zones urbaines, notamment
a Bangui mais également & Kaga Bahitox | FFSOGI yi S LI2dz@2AN RQ
producteurs.

- Sécurité comme précisé plus haut, la sécurité est un élément primordial ayant un impact
trés fort sur le fonctionnement du mené et des échanges commerciaux.

Les infrastructures et serviceks:

12
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- Pour la production la disponibilité en boutures de manioc, en outils aratoires, bétail de trait
Si Sy YIAY RQdzdzONBE 22dzNy I £ A 8§ NBX -fdelatlohddshn (S OK\
producteurs de Kaga Bandoro sont un élément crucial fgoproduction.
- Du c6té de la commercialisation, cetleest tres dépendantes des infrastructures et services
RS GNIyalLRNIi® /2YYS Af I SGS OAGS LINBOSRSYYS
est médiocre a mauvaise, en particulier pendant Ia@aides pluies, et influe beaucoup sur
fSa O2HGa RS GNIYALRNI® [ QAYASOdzNRGS Ay TFf dzS
- {dzNJ £ S&a LX I O0Sa RS YINOKS:Z tQlFO0Osa | dzE RSLB
essentiel pour les détaillants. Lauphrt des grands commercants possédent leurs propres
dépots.
- [QI“Oé“ I dz ONB RA i théiigbeméntposSible ail t&vetslde la/pRindivatet
OFA&aasS RQSHlitMEOKES yS INFRE Yy OKSE LISdz RQlF OG SdzNE @&
échangegle crédits informels

Lacarte cRSaaz2dza LINBaSyidiS OS YsYS aeaisyS RS YIF NDKS
[ QFylfeaS RSa NYzLIi dedByant f&tisuiteagxyeieNamants (58aa dévelbppes dzNJ
dans la section suivante (Sectioq PrincLJl dzE NX adz (Fda RS tQlylteaasSoo

Situation affectée par la crise — Marché du Manioc — Kaga Bandoro RCA
| Sécurité ll

L’environnement du marché: | Aléas Mairie (taxes taxes -

Institutions, Régles, climatiques | | .om o Paiement

Normes & Tendances (pluies) # Taxes routiéres salaires
(fonctionnaires)

Affaires ’ ’Eleveurs / (formelles et /

informelles)

sociales transhumants
AN En— S - E— 3
La Filiére: ) ) Grossi stes _|Détaillant " Ménages urbain7
Acteurs de marché et leurs lien, Bangui s Bangui Bangui s
Semi-grossistes Détaillants / wg?fges ubaingf
@A Wali Garas =
KBA
Groupements de ) T 5
broducteurs / N=50 Ménages ruraux
=400(x 204 Petits
25 producteurs) producteurs Agriculteurs de /’
N= 600-700 subsistance
" nfrastructure clés
Services d’appui au —_— Routes et Légende:
marché Main d'oeuvre ‘ |_Transport, | Ponts / brobic .

\ Semence;.{ journaliere (D&t ) J Probleme majeur
Sous-federation ﬁl / Rupture partielle
des producteurs Boeufs
deKBA ‘ charrues* ‘ ;?afdlo Kagw Caisse d'épargne ‘ X Rupture totale

] Be-Oko N= nombre
| _ACDA marche ﬂL d'acteurs

Figure 4 - Carte du systéme de marché du manioc dans la sous-préfecture de Kaga Bandoro en
st uation affect®e par | durgence (Ao%ut 20:
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Section 7. Principaux résultats de l'analyse

Cette section se propose QF yIF f @aSNJ £ S 06Saz2Ay Sid €S YINOKS Sy
clés définies plus haut.

9y NI} Aaz2y RSa O2yiNIAydiSa LINBOSRSYYSyld OAaGSSa:z
chiffrées fiables quant & la quantification des volumegalisbles et échangés sur les marchés ainsi

j dzS RSa LINRPTFTAfA SO2y2YAljdzSa RS& YSylF3ISaod t 2dzNJ O
également onstitué un frein considérableDe méme,des problemes de cohérence ont été
rencontrés au niveauas infamationschiffréescollectées au travers des questionnaires individuels

auprés des producteurs et petits commercatty” | Y lj dzS RQF f LIKF 6 SGAal GA2y > N
enquétes précédentes] Sa O2y GNI AydiSa RS GSyLaA SidenisSle OF LI O
pallier a ces difficultés.

' FAY RS yS Ll a FlLdzaaSN ftQlylrteasS Sy dziaAtAialyd F
décidé de se concentrer essentiellement sur des données qualitatives collectées et triangulées au
travers de tous les rdretiens menés, donnant un apercu des tendances et des contraintes
rencontrées par les différents acteurs.

1. Contraintes rencontrées par les producteurs

En temps normal, les rendements moyens sont estimés entre 25 et 30ait=()175 a 240 ngawi)

par hectare pour 30 bottes de boutures semées. Les périodes de préparation teeraituent en
janvierfévrier et avritmai, et les périodes de sengs marsavril et juinjuillet. Les récoltes, méme si

StftSa aQsSidltSyid adzNJ (2 dbiSentfu piy ghSsBpterhbdartolie étS Y I y A
décembrejanvier.

9y NBOIyOKS: OSGGS IyysSS tSa NIBYsaSYHiE angdd e Sy 3
par hectare pour 30 bottes de boutures semées.SG (1S o6FA4d34S RS NBYRSYSyi
combinaism de facteurs directement liés a la crise.

5 Ql 0 8sNtRvaux fle préparation et d'entretien des champs ont été perturbés. En effet, la plupart

des agriculteurs avaient abandonné leurs parcelles au moment des événements et n'y sont revenus

que de maniéresporadique, par crainte des attaques. Il rotamment été constaté une
recrudescence des feux de brousse endommageant une grande partie des réditetement dus

I dz Y I ylj dzS . Rugsh iesi adtBsiprodusfifs tels que les outils ont été pillés lorRS & W@A aA
des éléments Sélékg. S& o0dzdzFa RS GNIFAG LI2aaSRS&a LI NI OSNI | A
des événements (par des éléments Séléka ou des éleveurs Mbarara en transhumance). Ainsi, certains
producteurs ont da louer les bétes lors esaison de préparation et semis en 2013, entrainant une

charge financiére supplémentairepour ceux qui n'ont pu ni louer ni racheter des bétes, les
rendements ont été négativement impactés.

On a également constaté uneindnution des surfaces cultivéest des montants dépensés en
intrants (bouturesg 17% de baisse en moyenne) et en maidzdz@ ME&% de baisse en moyenne
constatée chez les producteurs visités).

Le prix des boutures a augmenté, passant de 250 a 500 FCFA la botte (30 bottes étant récessair
pour semer une surface de 1 hectare). Cela est di a la raréfaction des boutures (les stocks ayant été
pour la plupart pillés). La raréfaction et le non entretien de ces parcelles favorise également une
recrudescence des cas de malatialturales (dontla mosaique)

Chaque année de mai a décembre, les éleveurs transhumants (Peuls et Mbarara) transitent
habituellement dans la zone. Or, suite aux événements, ce phénomene s'est renforcé, avec de trés
nombreux cas de violences et intimidations, certains é&les ayant également pris les armes. Une
plus grande partie des récoltes a ainsi été détruite par le bétail.
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De maniére générale, la plupart des agriculteurs rencontrés ont fait état de problemes de santé
récurrents réduisanta force de travail disponibléié également au manque de services de santé
opérationnels).

Afin de pallier aux faibles rendements et pertes de récoltes, les producteurs ont consommeé ou vendu

le manioc avant sa maturité, réduisant ainsi considérablement le stock de boutures disgqoloir

la prochaine période de semiBe méme, cette consommation ou vente précoce est potentiellement

LINB OdzNBE SdzNJ RQdzyS RSOIFLIAGEFE A& GA2Yy NI LARSSE I @y

En situation normale, une grande partie des producteurs aménenn@mes leur productiorsur le

marché de Kaga Bandoro, bénéficiant de prix plus intéressants. Aprés la crise, laticaréfas

moyens de transport (due l'insécurité) les a amené a vendre localement ou aux quelques
commergants capables de venir s'appravisier dans les villagesls ont en outre vu leur pouvoir de
YSIA20AL GA2Yy aQlF YSYdA&ASNI ORAFFAOMZ S t FIl ANB 22 dzS

2. Contraintes rencontrées par l@sénages, agriculteurs de subsistance et ménages dépendant
du travail journalier comme source devenu principale

5QI LINBa fSa SyldzsiSa SFFSOGdzSSa I dzLINB&a RSa YSyl !
RSdzE Sy dNB I aAaddz GA2y RS NBFSNByOS SiG t1 &aa
mois pour un ménage de taille moyenea saison des pluies a 3 cuvettes (en saison séche, cette
proportion passe de 12 cuvettes par mois a 6).

Pour les mémes raisons que les producteurs, énumérées précédemment, les agriculteurs de
subsistance ont dd diminuer la superficie de leurs parcellesnt vu leur production chuter,
entrainant une diminution des stocks de consommatiisponibles

Les salaires issus du travail journalier agricole, principale source de revenus pour ces ménages, ont
été divisés par 2 entre la situation de référence &situation affectée, exacerbant leur baisse de
pouvoir d'achat.

Lorsque les ménages ont di se déplacer suite aux évenements, ils sont entrés en concurrence avec
fSa KIoAuUl yia Rebantalng grieentréRIi&s difiduiEF dgplSrientairastermes
d'accés a des parcelles cultivables.

3. Contraintes rencontrées par leemmercants

Les commercants ont été doublement impactés par la crise, caradaleu des effets négatifs tant
ddzNJ f Q2FFNB jdzS adzNJ £+ RSYlFIYyRS®

La perte de récoltes etl'absence de certains agriculteurs (insécuritg entrainé n
approvisionnerent moindre et peu stableDe maniere générale, les commergants s'approvisionnent
toujours aupres des mémes producteurs, notamment par impossibilit¢é de se fournir plus loin
(inaccessillité des routes, insécuritecolts de transport éleves

Au niveau des capacités de transport, il est a noter une multiplication, aprés les événements, du
nombre de barrages plus ou moins formels le long des axes, chacun imposant des taxes aléatoires
influant de fait sur les colts de transport.

Les stocks et dépdts ont été pillés lors des événements, affectant le capital des commercants.
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La diminution drastique du pouvoir d'achat des ménages consommateuns-paiement des
salaires) et I'absence degligarasvenant de Bangui (découragées par les risques sécuritaires sur le
trajet) a entrainé une chute des ventes et du nombre d'acheteurs (diminution de 50 a 80%),
obligeant les détaillants & baisser leurs prix et amoindrir leurs marges. Les clients habituels
(fonctionnaires,waligarag ont laissé la place apres la crise aux clients musulmans et peuls, plus
aisés. Le manioc ne se conservant pas, les commercants ne peuvent pas stocker pour vendre a une
période ultérieure plus propice et sont obligés de vengafois a perte.

5 QI dzii N& cdoiméidars ont été et sont victimes de rackets (vol de capital) et d'intimidations
pour baisser leurs prix.

Le nombre de commercants sur les marchés de Kaga Bandoro centre et Ouandago a
considérablement diminué (bas de 30 a 60%), certains ayant abandonné l'activité devenue non
rentableet insécurisée
I Yl 3L . I yR2 NP >walif girhs@omehédantes Xe iffanid® S &/u le nombre de ses
membres actifs sur le marché diminuer de moitié. De 100 commercgantes soariehé de Kaga
FYR2NR Sy &AdGdza GA2Yy RS NBFSNBYyOS:I Aittce/yedSYy NBa
conséquence directe des événemerisle nombre de commercgantes a été divisé par 2, les quantités
vendues ont, elles, été divisées par & (moyene de 10 sacs¥ | NA Yy SQ @Syp&dza LI N
commergantea seulement Zacs.
[ S4& YINHS&a RSa O2YYSNelydiSa 2yid SiS GNBa fFNBSY
RSYIFIYRS Si f Ql dAdd8Bayidpdrtii A2y RSa O2 Hi

Les codts de transport ont augmeénten raison du nombre réduit de véhicules empruntant les axes
(risques sécuritaires) et de la multiplication des taxes et 'tracasseries' routieres en conséquence
directe de la crise.

Une plus forte concurrence des commercants musulmans et Tchadiens,ajdés et dont
l'augmentation du nombre (de 50 a 80 sur le marché de Kaga Bandoro) a été facilitée par la levée des
taxes a leur encontre par les Séléka. Les commercants musulmans semblent mieux organisés que les
commercants 'traditionnels' ou ‘historiquesnotamment du fait d'une meilleure stratégie de
communication (les acteurs s'informant mutuellement de la disponibilité et des prix des productions)

et de plus grandes facilités de transport (camions et affranchissement des tarifs de péages routiers).
Ces commergants vendent egrande partiea destination du Tchad (8, Sahr), mais ont aussi une

forte capacité de répondre a une demande locale si aglitait relancée.

Un de ces grands commercants ayant des liens avec le Tchad, présent sur le maiChgade
FYR2NRZ | FAYyaA RSONRG azy | Ol khadua &eur deetidls & Sy G |
catégorie de grossistes
- Approvisionnement sur les axes, notamment a Sana et Bamala (ax®&®BA) chez des
producteurs qui remplissent un dépdét dur et & mesure de la récolte (colt du dépot
100F/sac). Situation inchangée cette année.
- Revente au Tchad (Sido, Sahr).
- [ S LAO RQIOUAGBGAGS &S aAiGdzS RS 2Fy@ASNI £ 2dzif
pas suffisamment séché a cette périgdSituation inchangée cette année.
- Quantités commercialiséesl00 sacs par mois (environ 7 tonnes) de janvier a juillassure
gue malgré les événements, il a pu échanger les mémes volumes cette année.
- Le tableaud ciktR S & & 2 dz& LINS & S yhat far tubeite) etMMNakErevante (pa Isad

Z, A 4 LA

Wsi2At Q3 OKEljdzS a0 O02ydSytyd 1 t y 0d@Si{s:e
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Tableau4 - Tableau des prix, grossiste musulman KBA

Prix en FCFA 2012 2013
t NAE Ppa@l ( Saison séche 1,000 a 1,250 | 600
cuvette Sason pluvieuse | 1,500 &42,000 | 1,000
Prix de ventear sac | Saison séche 17,500 14,000 a 18,000
(7-8 cuvettes) Saison pluvieuse | 20,000 25,000

Le colt du transport entre le lieu de production et le lieu de vente est resté invariable, entre

4,000 et 5,000~CFA par sac.

Ainsi,les bénéfices dégagés par ce commercant $odzLJS NA SdzNBE t f QF yYY SS Hn
En saison seche, en 2012, la marge par sac aprées transport était de 5,500 FCFA en moyenne,

f 2NE 1jdzQSYy HnmoX 2dzad S 17,008FCGFA.ESsaisos gii/iguSey Sy U a
OQ&RANB I|dz Y2Aa RQF2HG y20FYYSydean 20129I0F NIi S
dégageait 3,000 FCFApar3ac | f 2 NB |j dzZQSy wnanmoX Af aQF3IAG RS

Il apparait ici trés clairement dans cet exemples quette catégorie de commercas, suite aux
événements, largement bénéficié de son pouvoir de négociation auprées des producteurs ainsi que de
leurs facilités de transport (nepaiement des taxes routiéres notamment)

9y O2YLI NI Adaz2ys HABSES YILZ Gl fRSROSO RANRSI ST + 1 &zl
KBADékoa:

Approvisionnement local pour revente aux grossistes de Bangui. Nombre de concuaeents

méme taille (activité similaireflans la zone entre 13 et 15 en 2012, entre 10 et 12

aujourd K dzA @

En saison pluvieuse (avril a octobre), ce commergant commercialisait en 2012 12 a 24 sacs
WSGHi2AEtSQ LINIY2A4aY Ff2NRA 1jdzQSYy HnamoX OS OKA¥F1
Prix: selon le tablealsz  f S& LINAE RQl OKI G Sy i NHBlorsigneMes S H.
LINAE RS @SyidS I O2y&aARSNIOfSYSyd RAYAydzS 6RS

Tableaus - Tableau des prix, grossiste local de Ndomete

Prix en FCFA 2012 2013
t NAE RQI ( Saison séche 1,000 ?
cuvette Sadson pluvieuse 1,750 a 2,000 1,750 a 2000
Prix de vente par saq Saison séche 13,000 ?
(7-8 cuvettes) Saison pluvieuse | 22,000 14,000

En saison pluvieuse, le colt du transport a augmenté entre 2012 et 2013, passant de 2,500
FCFA par sac pour le transpde Ndomete a Bangui, & 3,500 FCFA par sac. Ceci est d0 a la
multiplication des barrages routiers et a une diminution du nhombre de transporteurs.

l dz yAD@SlIdz RSa INRPA&AAAGSA RS .1 y3dzA aQl LILINE BAAA 2y
R Q Srg&du grossiste de Ndomete

Manioc plus rare en saison pluvieuse, surtout de juillet & septembre.

Quantités commercialiséesen 2012, entre 30 et 50 sacs par jour. En 2013, ce chiffre tombe
SYGNB p SiG wmn al 0a LI NJ 22 dzNit et Balla faildledémarikiez Y Iy |j
0 NHzLJG dzZNB F dz YA @S| dz Rdz L2 dz@2ANJ RQlF OKIFi RSa&a YS)
Prix: le tableau 6 montre une évolution des prix comparable a celle du grossiste local de
NdometeY YsYS aA fS& LINARE RQlFOKI G 2ylédvehtaEBYSY (S
saison pluvieuse ont considérablement baissé (de 22,500 a 16,000 FCFA par sac), traduisant
dzy S RAFFAOdzZ 6§S RQSO2dzZ SYSyid RS fF YI NDKIFYRAA:
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Tableau6 - Tableau des prix, grossiste de Barni

Prix en FCFA 2012 2013
t NAE RQI (Saison séche 750 a 800 1,000 a 1,250
cuvette Saison pluvieuse | 1,000 1,500
Prix de vente par sa¢ Saison séche 14,000 13,500
(7-8 cuvettes) Saison pluvieuse | 22,500 16,000

Les trois exemples-dessus mon8y i f S& RAFFSNBYOSa& RQAYLI Ol | dzQ
O2YYSNel yda f20FdzE WiNIRAGAZ2YYSTtaQ 2yid SGiS GNBaA
ceux échangeant avec le Tchad, ont vu leur activité inchangée voire renforcée suite aux événements.

Section 8. Analyse de la réponse et recommandations
/| SGGS aSOGA2Yy | LRdzNJ 202SOGAFT RQlylfeasS tSa 2L
F LI NI Sa LI N fQlylrfteasS RSa O2yiGNIAyidiSa Rdz YI NOK

question analytige clé sur les interventions les plus appropriées.

Lt Sad AYLRNIFYyd RS y2GSNJ ljdzQdzy LINBNBIdzi a ONXzO.
YFAYGASY RQdzy aSyiAaAYSyid RS aSOdzZNAGS NBfFGAGSo

De fait, bute intervention humanitaire, lorsqu'il s'agit dedrnir aux bénéficiaires une assistance en
nature ou en espéces, peut étre sujette aux risques de détournement (au profit des leaders), de vol
ou accentuer les risques d'intimidation. Dans le contexte de la RCA, et notamment dans-la sous
préfecture de Kag®andoro, la situation sécuritaire fragile voire instable peut étre source
d'inquiétude quant aux modalités de distribution de I'aide humanitaire, car selon le principe 'Ne pas
nuire' (Do No Harmy toute assistance doit éviter de mettre les populationsn@éiaires ou non) a

plus grand risque.

L'arrivée dans la soywéfecture de Kag8andoro du nouveau ComZone, qui s'est exprimé en faveur
d'une meilleure gestion de la sécurité pour permettre aux populations de reprendre leurs activités
économiquesa manué le début d'un processus de sensibilisation et de démobilisation, notamment

au travers de patrouilles conjointes FOMB&léka qui ont débuté pendant la semaine du 12 aodt.
Cependant, ces patrouilles ne couvrent qu'un rayon réduit autour de-Bagédoroet les positions

des leaders ne sont pas toujours partagées par certains éléments Séléka, laissant ainsi un nombre
considérable d'hommes armés 'non controlés'.

Toute intervention devrait donc étre précédée et accompagnée de mesures de sensibilisation des
leaders et autorités, avec notamment la mise en place de mécanismes de vérification et de contrdle
transparent pour l'identificationles bénéficiaires desdistributions.

Les discussions avec les communautés rencontrées ont souligné les risques [otidsiea des
distributions, qu'ells soient en nature ou en espéces. Il a été fait cas de problémes de ‘capture’ de
l'aide distribuée par des autorités ou autres leaders lors de distributions en nature ayant eu lieu dans
les mois précédant I'étude EMMAed communautés ont ainsi évoqué le fait que du cash peut étre
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plus discretement géré, méme s'il peut amener a des intimidations de la part d'éléments armés. Le
principal aspect a prendre en compte pour minimiser les risques serait de distribuer I'argetesvy
mécanismes déja en place et utilisés par la population. Or, dans lgséfesture de Kagd8andoro,

aucun de ces systémes n'est plus fonctionnel a présent.

La possibilité d'intégrer des personnes démobiliséesé(éments Séléka) aux travaux @esh For

Work CFW pourrait étre envisagée[ QA Yy Of dza A 2y Rdz LJ dza
AYyGSNBSyiGA2ya

LISNXY SU G NI A G

RS NBRdzA NB

notamment les pressions exercées par les non bénéficiairdesténéficiaires.

Tableau? - Options de réponse

IANFYR Yy2Y0

f$a NA&ld

Option de Avantages Désavantages Faisabilitéet
réponses calendrier

Cash For Work Désenclavement des axe Réalisable uniguement - Forte
pour la secondaires pendant la période O NS ¢ - Moyen
réhabilitation des Source de revenu agricole (quand activités terme
infrastructures complémentaire pour réduites)
(routes, places de ménages bénéficiaires Afflux de cash et risques liés
marché) relance de la demande et aux distributions

acces financier au march WA dljdz§a RQAYT

facilité

Facilitation de la reprise

des services de transport

et diminution des codts

liés
Transferts Relance de lalemande Insécuritéliée a la - Moyenne /
rponétaires o Acces facilité aux circulation de cashrisque forte
RQ dZN\H S y O § aliments de base sur |e de VOI, |nt|m|dat|0n - Moyen
coupons vivres) marché wA aljdzSa RQAY T terme
polur,lesblmenages Inclusion de ménages
;’u nerda €s sgllns sans force de travail
orce de travai (exclus du CFW)
Transferts en Compense la perte de Insécurité: risques de vols, - Moyenne
espéces pour les capitalliée a la baisse de pillages de stocks, - Moyen
petits la demande intimidations terme
commercants Permet une Nécessite des capacité de
(stock grants) augmentation des stocks ai2011r38 Si F

en prévision de

programmes de

transferts monétaires

(augmentation de la

demande), notamment
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LI NJ f QI LILINR
dans zones éloignées

Appui a la Relance de la production Nécessite un suivi technique - Forte
production agricole (en quantité et rapproché - Moyen/
agricole: qualité) Risques de mauvaise long terme
encadrement Réaugmentation des utilisation
;echryque, superficies cultivées Dépendance des
Ff: l;;r;ture‘ N ] Acces facilité aux intrants producteurs visa-vis des
_y u y de qualité ONG

essentiels, . _ ctabli
remplacement des :ecess.lte un ;eta , |ss.er,nent
actifs productifs u sgntlment e sécurité

relative (retour sur zones

agricoles, entente avec les

éleveurs transhumants, etc)
Octroide Relance économique Structures de microfinance - Faible
microcrédits pour t NEY2GA2Y R affectées par la crise - Moyen/
les producteurs et RQSY i NBLINBY Nécessite un travail de long terme
les petits t Activités formalisées sensibilisation/formation
commer@nts 4

@ Augmentation des pousse
capitaux Pas accessible a toutes les

catégories
Servicegle | ANDdzZE | GA2Y Nécessite une étude des - Moyenne/
diffusion pour une prise de modalités de transfert de Forte
RQAY T2 NNI décision réfléchie fQAYT2NXYE (A 2Y - Moyen/
le marche Augmentation du long terme

pouvoir de négociation
de tous les acteurs
Renforcement des
capacités

Intégration des acteurs
de lafiliere
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Tableau8 - Recommandations de réponse

Activité Risques et hypotheses Durée Effets sur le marché et les Indicateurs
populations
CFW pour la réhabilitation Sécurité des 4 mois de septembre a - Réhabilitaion des Nombre de

des infrastructures (routes,
places de marché)

distributions de
cash

Disponibilité de la
force de travail

WA &dljdzS RQ
trés modéré

décembre (avant travaux

champétres)

infrastructures: effets
multiplicateurs
(facilitation des
services de transport,
amélioration de
f QAYGSANI
marché)

- Geénération de
revenus

bénéficiaires
Nombre de sites
réhabilités
(kilometres, etc)
Montants distribués
par bénéficaire et
utilisation de ce
revenu

Reprise des services
de transport

Transferts monétaires
RQdzNASyYy OS 06Ol
vivres) pour les ménages
vulnérables sans force de
travail

Sécurité

Nécessite une
évaluation des
modalités de
distribution de cash

Court/ moyen terme

-  Relance de la
demande

- Acces facilité aux
aliments de base sur
le marché

- Inclusion de ménages
sans force de travail
(exclus du CFW)

Nombre de
bénéficiaires
Montants alloués et
dziAf A&l GA2
Suivi des marchés

Transferts en especes pour
les petits commercgants
(stock grants)

Sécurité

Court terme

- Compense la perte de
capital liée a la baisse
de la demande

- Permetune

augmentation des

Nombre de
commercants
bénéficiaires
Nombre de
commercants sur le
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stocks en prévision de|
programmes de
transferts monétaires
(augmentation de la
demande),
notamment par

f Q Folddlidnnement
dans zones éloignées

marché
Quantités restockées

Surveillance des marchés - Projet existant: Continu - Ajustement des Bulletins mensuels
(prix, disponibilité) besoin de pérennité programmes

Mise & jourdes résultats de RQAzZNHSY OS

f Q9 aa! relevement précoce

Servicedle diffusion - Remise en route de| Continu - Circulation Nombre de ménages

RQAYF2NNI GA2)
a disposition des
producteurs

Radio Kaga
(opérationnelle
avant la crise,
diffusait ce type
RQAY T )|
Accessibilité pour
les communautés
des axes (éloignées
de KBA)

RQAYF2NNI
une prise de décision
réfléchie

- Augmentation du
pouvoir de
négociation de tous
les acteurs

- Renforcement des
capacités

- Intégration des
acteurs de la fiére

touchés

Nombre de sessions
de sensibilisations
bA@SI dz RQA
accessible pour tous
les acteurs de la filiere|

Recommandations pour la relanaconomique des groupes ciblggoducteurs de manio§moyen/long terme)

Soutien/ plaidoyer pourla

réinstallation des services

Dépend fortement
de la situation

Dés que possible

- Promouvaoir les

services techniques

Retour des agents deq
services techniques
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techniques (réouverture
desbureaux, relance des
capacités

sécuritaire et
politique

locaux et leur remise
en marche

Utilisation des
compétences locales

(ACDA, autres)

Reprise des activités
de support technique

Renforcement des capacité
de production par un
accompagnement
technique notamment sur

f QdziAt A&l GA2)
améliorées

Néassiteun suivi
rapproché de la part
des services
RQSyYy OF RNB
technique
(disponibilité sur
place)

Dés que les services
techniques ont retrouvé
leurs capacités

Continu (long terme)

Améliorer les
pratiques culturales

Renforcer le lien entre
services techigues et

groupements/product

eurs

Nombre de séances d
formation

Nombre de visites de
Suivi

Nombre de
producteurs touchés
par ces séances et
visites

Accompagnement financier
des groupements pour la
facilitation des travaux de
préparationS i RQSyY
desparcelles (recrutement
YIAY RQdzdzgNB

arhasS Sy LJ
systeme de micre
crédit ou simple
transfert monétaire

Sécurité

De décembre/janvier a
aolt/septembre

Cl @2 NR &SNJ
des travailleurs
journaliers agricoles
sur les parcelles
(réduire les
contraintes sur les
producteurs et
augmenter les
opportunités
RQSYol dzOKS
ménages plus
vulnérables)

Nombre de
groupements/product
eurs bénéficiaires

Augmentation de la
YIAY RQdzdz0
recrutée

Niveau de salaire de Ig
YIAY RQdzdz0
journaliere

Remplacement des ad#
productifs (outillage, bétail
RS GNIAGO LI |

de foires agricolegsystéme

Besoin de confirmer
au préalable la
disponibilité des
vendeurs et

De décembre a Mars
(travaux de préparation des
parcelles)

Renforcer le lien entre
les acteurs du marché

Promouvoir des

Nombre de
bénéficiaires
Nombre de
commercants
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de coupons) produits sur le achats locaux impliqués
marche local Augmentation et

amélioration des
actifs productifs des
groupements/product
eurs

Support a la provision de Nécessite le A partir des mois de Favoriser la culture de Nombre de

boutures amélioréesen lien fonctionnement de | janvier/février variétés améliorées groupements/product

avec centres ICR@uis
NBEOdzLISNY GA2Y
des boutures pour
redistribution lors de la
prochaine campagne)

f QL/ w! OA
situation politico-
sécuritaire)
Nécessite un
accompagnement
technique des
producteurs

Long terme

Améliorer les
rendements (possible
doublement des
rendements par
rapport aux variétés
traditionnelles)

Réduire le cycle de
culture, améliorer le
turn over

eurs bénéficiaires

Augmentation des
rendements

Amélioration des
pratigues culturaleset
de leur acceptation

Suivi postrécolte

Soutien aux groupements
L2 dzNJ £ QF YSY I ]
parcelles communautaires
et aires de séchage

Travail ave
groupements
agréeés

Risque de création
de groupements
fictifs

A partir des mois de
décembre/janvier

Améliorerles
pratiques culturales
Augmenter la qualité

/ quantité du manioc
récolté

Nombre de parcelles
communautaires
améliorées

b2Yo NBesde Q
séchag@ améliorées
créées

Soutien a la réouverture de
fl Ol AaasS RQ!
(Be-Oko)

Nécessite une étude
plus approfondie du
fonctionnement et
des contraintes de

Décembre/janvier

Renforcement des
structures locales de
support a

f QS yanaid LJ

Reprise des activités
RQ2O0GNRA R
crédit
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la caisseR Q'S LJI |

Utilisation des
compétences locales

Insertion des
programmes de
relévement précoce
dans des perspectives
de plus long terme

Suivi des contraintes liées
au transport

En complément des
programmes

R Q dxidds (CFW
pour la
réhabilitation des
routes notamment)

Dés que possible

{ dZA A RS f
programmes de CFW
pour la réhabilitation
des routes

Reprise des activités
de transport a tous
niveaux (pousse
pousse, vélos,
véhicules)

Suivi du co(t du
transport

{ dzLJLI2 NI t f QI
wali garasvendeuses de
manioc sur le marché de
KBA (stock grants,

di ffusion de |
sur les marchés)

Nécessite une
analyse de leur
mode de
fonctionnement

Sécurité

Dés que possible

Restructuration de

f QF OGABAGS
commergantes (offre,
stockage, transport)

Amélioration du
pouvoir de décision
par une meilleure
circulation de
fQAYTF2NXYI 0
marché (stocks
disponibles au niveau

des producteurs, etc)

b2YoNBE RQl
b £ QlFaaz2ona
Diminution des pertes
liéesa la sécurité
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ANNEXE 21 CARTE DES ZONES DE MOYENS DGEXISTENCE EN RCA

REPUBLIQUE CENTRAFRICAINE - ZONES DE MOYENS D'EXISTENCE =) USAID
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ANNEXE 31 LISTE DES PARTICIPANTS A LA FORMATION, BANGUI, 2 AU 5

AOUT 2013
Organisation | Prénom & Nom Fonction Tél Email
ACF Abeshaw Cpordmgteur securite 72251292 fsco@cf.missions-acf.org
Tedesse alimentaire
Responsable expertsurveillance@cf.missions-
ACF Cécilia Blaustein | Programme 70551678 b '
; acf.org
Surveillance
Clémentine Chargee
ACTED Moiroud développement 72687971 clementine.moiroud@acted.org
projets
ACTED Younoussa Ali Sfosjztant chef de 72153016 ali.younoussa@hotmail.fr
Félicien Arthur : 75041674 /
COOPI Djamby Sangui Superviseur 77910291 sanghasangha@yahoo.fr
IRC Chane_le Boulet- | Programs & Grants 72136729 chanele.boulet-gauthier@rescue.org
Gauthier Manager
Cyrille Bertrand 72219983/ .
IRC Isseni Agent AGR 75700032 iscybert2012@yahoo.fr
- Manager national 72161424/ .
IRC Didier Poutya ERD (KBD) 75327340 poudis2003@yahoo.fr
Narcisse Manager national 72147901/ . . .
IRC Mbassinga RDE 75954182 mbassinganarcissegervais@yahoo.fr
Mercy Corps Allison Heyes Gestionnaire 70997535 aheyes@cr.mercycorps.org
Apollinaire Gestionnaire de
Mercy Corps Bahole programme 70168104 abahole@cr.mercycorps.org
Résilience
Mercy Corps Arthur Mbosso Charge de suivi/ 72574679 marthursylvain@yahoo.fr

évaluation
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Dushime Jean- | Officier de . .
Mercy Corps Pierre programme 75896110 jdushime@cr.mercycorps.org
Mercy Corps Jacques Thierry @harge'de suivi/ 70057796 massengueth@gmail.com
Massengue évaluation
Mercy Corps Whitney Elmer | Programs Coordinator | 70180108 welmer@cr.mercycorps.org
Donatien A . . —
PAM Pandikuziku Chargé d'évaluation | 75508292 donatien.pandikuziku@wfp.org
. . . 70552217 / . .
PAM Eric Relkian Assistant VAM 75057714 eric.relkian@wfp.org
Spécialiste de
RCO / PNUD Brou Djekou programme 75011442 djekou.brou@undp.org
] . 70953478
Relévement Précoce
Solidarités Manuel RP Sécurité S
International Vaxelaire Alimentaire 75464602 kbo.rp.sa@solidarites-rca.org
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ANNEXE 41 MEMBRES DE L&EQUIPE EMMA IRC

Prénom & Nom

Fonction

Emmeline SAINT

Consultante EMMA

Narcisse MBASSINGA

Manager/ERD (team leader EMMA)

Didier POUTIA

Manager/ERD

Ghislain KOURANDHAUT

Agent Société civile

Cyril ISSENI

Agent AGR

Guy Florent MBOLISSA

Assistant CFW

Jonas MBADINGAI

Agent CFW
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ANNEXE 51 LISTE DES ACTEURS CLES ENQUETES

Nom et Prénom

Fonction

Contact

KADEKOYE Davide

Directeur general ICRA

701154 35/7567 3481

KONGUERE Ernest

Directeur Technologie et biotechnie a ICRA

7096 12 80

SELENGOUMA David

Chef de programme de certification des semences

704071 61/ 72 15 23 66

VOPEYANDE Marie Brice

Directeur de Centre de Recherche de Boukoko

750577 83

NGAWEN Janvier

Directeur
prix

de réglementation et de contrble des

75203216/ 77 77 26 22

NZONIWA Jean Pierre

d6Ani mati on
L6ACDA

Directeur
cr ®di t a

7557 04 45/ 72 50 72 00

GBAZA Edith

ACDA

70951070

MBOUNOU NGOPO Mathurin

Chef de Service des études et de Petite et
moyenne entreprise(Impot)

75 56 86 96/ 77 20 26 26

Chef de Service de production , conditionnement

OROMBIA AMIN Antoine et conservation des Semences 70854301
ANTOINE Chef de secteur CREF Kaga Bandoro (Domete) 72 2085 30
FEINZOURE DirecteurGener al de | 6 ORCCPA

Flora CICR

YAKETE Francois

Président de la Sous Fédération des producteurs

MAYEKAMASSON Julie

Chef débantenne ECHELLE

7554 20 10/ 72 21 86 73
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ANNEXE 6 T QUESTIONNAIRES

Guide d'entretien pour les informateurs clés
Situation de éférence: la structure normale et le fonctionnement du systéme de marché

Acteurs du marché

1 Pourriezvous les étapes fonctionnelles et les personnes ou entreprises concernées par |'obtention
du manioc sur le marché, c'eatdire les producteurs, vendant péintermédiaire des commercants
et de ces intermédiaires vers les consommatetrs

2 Quelles sont, dans une année normale, les prix généralement payés dans toute la chaine de marché,
a cette époque de l'année

Fournisseurs de services

e Y at-il des service importants fournis par d'autres entreprises qui soutiennent ou rendent cette
chaine de marché viabfepar exemple les fournisseurs d'intrants, les services de transport, les
installations de stockage, les communications, les services financierackes ¢ marché

Institutions, regles et normes

e Quelles lois, régles formelles ou réglementations ont une grande influence (positive ou négative) sur
le fonctionnement de la chaine d'approvisionnemént

e Y at-il des pratiques informelles de douane, des itadles et les pratiques qui fagconnent les
relations (par exemple, instaurer la confiance) entre les acteurs du m&rché

Performance de référence du systéme de marché

Section 9. Quels sont les mois ou la demande est la plus forte, dans une année noiEhaie®x oud
demande est plus bas&e

Section 10.Pourriezvous estimer la production totale combinée locale que le marché a échangé la
saison derniére (au niveau national et local)

Section 11.Le prix du manioc changeil en fonction de la saisoh A quelles périodes de I'année les prix
sontils généralement les plus hauts et les plus B&3uels seraient les prix moyens a cette époque
de l'année?

Section 12.Quel est le volume de stock généralement disponible dans une année nd?male

Compétition et intégration

e Y at-il des points dans la chain&agprovisionnement ou un ou deux acteurs du marché
(commercants par exemple) sont capables de dominer ou de contréler I'offre et pour autant de fixer
les prix des marchandis@s

e Le schéma des variations saisonniéres des prix dans la zone toutiiéeralance a se rapprocher
du modele dans d'autres régions ou dans la capitale (une fois les frais de transport pris en Gompte)
Si non, pourgquoi pensemus que les variations de prix saisonniéres dans cette zone sont différents
d'autres zone®
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Situation afectée par I'urgence

9.

10.

11.

12.

13.

14.

15.

16.

17.

18.

Quels sont les impactschangements qui sont apparus dans les voies d'approvisionnement du
producteur au consommateur par l'intermédiaire d'un commercant

Comment la situation d'urgenceteelle affecté les services importants mentiges précédemment,

les services publics importants ou les infrastructures publiQues

Quelle est la perte de marge dans les affaires en situation d'urgegels sont les codt des
entreprises qui augmentent et de combi@ripar exemple, carburant, stocfe, acquisition, travail,
etc)

L'acces des commercants a la production locelé ahangé et pourquad?

Pour le manioc, les prix oils augmenté, diminué ou soiils restés stables, par rapport a I'évolution
normale a cette époque de I'ann&Précisezlans quelle mesure.

Quelle est la quantité de manioc actuellement disponible en stock

Comment les acteurs de la chaine de marché se-soatlaptés au chade

La situation d'urgence-telle affecté la fagon dont les fournitures et les prix sont cong@&gsi oui,
comment? (par exemple en réduisant le nombre d'entreprises en activité ou en limitant les options
de transport)

Si une plus grande demande dans la zone d'urgence était garantie, dans quelle mesuneosisriez
capables d'augmenter vos achatgotre volume d'affaire dans la région touch@e

Y auraitil encore certains groupes de consommateurs qui seraient difficiles a fournir, par exemple
en raison des risques élevés, de la faiblesse des infrastructures, des routes en mauvais #tat, etc

33
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QUESTIONNAIRE GROSSISGEBIMA Aodt 2013

Village: Distance/KBD
b2Y RS fQSyljdzs S
SexeM/F Date:
Marché Critique MANIOC Localsation du marché ¢2LIS RQF OG0 SdzNJ
¢ellS RQAYT2NXIE Unités Aodt 2012 Aodt 2013 Prévisions dans les prochains mo

1. Type de Manioc vendu

2. Origine de Manioc:
Ou achetez/ous le
Manioc et a qui (lieu
géographique, acteur)
Utilisezvous des
intermédiaires?

3. EstOS |j dzQA f
différentes périodes
dans le commercedes
périodes ou vous vendé
plus de Manioc et des
périodes ou vous vendé
moins de Manioc
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(préciser les mois de
demande haute et de
demande basse)?

4. Quantités
commercialisés:
Préciser la quantité de
Manioc que vous
achetez par mois en
période haute et basse

5. A quel prix achetezous
les Manioc (preciser
f Qdzy AU SUO Sy
et basse

6. Nombre de concurrents
comme vous (prendre
guelques contacts)

7. A quiendezvous le
alyA2O0OK ¢el
nombre moyen
RQI O0 S dzNB?s

8. Quelles sont les
modalités de paiement
(crédit, argent, nature?

9. Quelles sont les
guantités mensuelles
vendues pour chaque
uellS RQIF OU S

10.Quels sont les autres
acteurs entre vous et le
consommateur finaP
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11.A quel prix vendezous
le manioc par saison
60 LINSOA aSNJ f

12.Quels sont les
principaux facteurs qui
déterminent le prix?

13.En quoi le commerce
changet-A f f 2 NBA
mauvaise année?
Comment lescteurs
aQl RIKIX Sy i

14.Réussissexrous a
répondre a la demande
j dzS @2 dza | ¢
mauvaise année?
Sinon, quelle est la
quantité qui vous
mangquerait?

15.Quels sont les effets su
votre commerce de
fQFARS | f A
PAM et des ventes
subventbnnées de
f Q9 GK

16.¢ NI @I At 2Rilg
une période haute et
une basse (préciser les
mois)?Quel est le colt
en argent ou en natur@
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17.Stock moyen disponiblg
selon la saison

18.Quel est le temps
nécessaire entre la
commande et la
récegion du stock?

19.Quelles sont les
principales contraintes
que vous rencontre2

20.Quelles sont les lois et
les regles (officielles et
informelles) que vous
devez suivre ou qui ont
une influence pour faire
du commerce?

Des évolutions prévues

21.Quels sont les services
gue vous utilisez?
(transport, stockage,
communications,
services financiers,
assurance etc)

22.Sivous avez acces au
crédit, cela correspond
quelle quantité de
stocks et pour combier
de semain&
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23.Quel est le mode de
transport des Manioc a
t QF OKF UK v
de transport par unité
(par sac/tonne par
exemple)? Este que ce
codt varie au long de

f QI Yy SS

24.Quel est le mode de
transport des Manioc a
la revente? Quel est le
cout de transport par
unité (parsac/tonne par
exemple)? Este que ce
coqt varie au long de

f QF Yy S$

25.Si il y avait une demang
L) dza St SIS
2dzalj dzQt 0O2)
pourriezvous
augmenter votre stocR
(% du stock existant ou
nombre de sacs
additionnels)

26.Combien de temps cel
prendrait?

27.0u trouveriezvous ce
surplus de stocks (zong
géographique et
acteur)?

28.v dzQ-&exyii vous
limiterait (accés au
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crédit, stockage, offre,
transport conditions des
routes)?

29.Selon vous, que
faudraitil pour appuyer
la filiere? Selon la
saison? Pour les
commercants et les
consommateur®
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QUESTIONNAIRE COMMERGCANTS DETAIIdENTA Aolt 2013

Localisation:
b2Y RS t:QSyljdzs (S

Sexe de I'enquété M/F

1. Quels ont été les impacts de la crise sur votre commerce? Comment les commercants et la communauté
en général font-ils face a ce moment difficile?

2. Quels sont les produits/articles que vous vendez depuis le début de la crise?

3. Combien et en quelle quantité?

(@)}

4. Quelle quantité de manioc vendez-vous nor mal ement a cette ®poque de |

5. Quel est le niveau de votre stock de manioc actuellement par rapport la normale?

6. Qui sont vos clients? Qubest ce qui |l es caract ®ri se?
7. Combien de clients avez-vous ces temps-ci? Et en temps normal?

8. Comment la crise affecte-t-elle la demande de vos clients?

9. Quel est votre prix de vente actuel et quel est cel ui

10. Qui et ou sont vos fournisseurs ?
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11. Est-ce que cela a changé depuis le début de la crise ?

2Yati | des facteurs saisonnirs influant sur Vvos prix
3.Combien dbéautres personnes vendent | es m?mes produit s
14. Y a-t-i | des zones Vvoisines qui ne r e- oimarehé?siguigpaurqubid?a p pr o
155.Quel s sont | es principaux probl mes augquel v®&us °tes
ie.Lesquels de ces probl mes Z3ont | i®s 7 | 06i mpact de | a

17A votr e aceigw pograitdétres fait pour résoudre tous ces problémes en particulier ceux liés a
| 6i mpact ?2de | a cri se
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Fiche d'informations i Entretien Commercant local / Détaillant

Marché critique:

Emplacement commergant:

Type de commercant:

Périodicité ( semaine):

Type d'information

Unité

Aout 2012

Aout 2013

Changement / Tendance

1. Volume des ventes
(Ngawi/Semaine)

2. Prix d'achat
(Montant en FCFA/Ngawi)

3. Codt des intrants(emballage)

(FCFA/Ngawi)

4. Co(tdelamain d'oeuvre

(FCFA/Semaine)

5. Prix de vente

(FCFA/KQ)

6. Stocks détenus (Ngawi)

7. Silademande augmente,
combien de temps pour re-
stocker et en quelle quantité
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8 Source dbéappro

9. Moyen de transport pour
| approvi si onng

Nota Bene: Veiller a conserver la méme périodicité (par mois, par semaine, etc) pour assurer la constance des informations.
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QUESTIONNAIRE GROS PRODUCTHMREA Aodt 2013

Village:

TR R R AT O AL

SCUE

I T T E E

ooim A

Nom du groupement:
b2Y RS
SexeM/F

f QSyljdzs GS

Distance/KBD

Marché Critique MANIOC

Localisation du marché

¢ & LIS R QGroS préidetedr

¢e LS RQAYT2NNI

Unités

Aolt 2012

Aolt 2013 Prévisions dans les prochains moi

1.

Type de manioc cultivé
(variéte)?

Surface cliivée (année
normale et cette
année)?

¢el)S RQIF OOS4
(propriétaire, héritage,
t20F0A2Y 3X?)
Précisez le prix paye a
t QKSD U NB

. Utilisezvous la main

RQdzdzONB &2 ¢
f Sa o0dzdzt a? R
Si oui, combien payez
VOUS pou une
campagne agricol@

Combien dépensexous

en intrant pour une
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campagne agricol@

6. 9aGAYIGA2Y
production moyenne
(année normale et cette
année)

7. Part de la production
vendue?

Part de la production
consommeée?

8. A quel noment vendez
vous le manioc produf®

9./ 2Y0ASY RQI
rapporte la vente du
manioc?

10.Quels sont les dépense
effectuées avec cet
argent? (plus %)

11.Combien de temps vou
dure votre stock de
manioc dédié a la
consommatior?

12.A quivendezvous le
YIYyA20 K ¢é¢
nombre moyen
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RQI Ou S dzNE Z

13.Quelles sont les
modalités de paiement
(crédit, argent, nature’?

14. A quel prix vendezous
le manioc par saison
0 LINEOA &a3NJ ¢

15.Quels sont les
principaux facters qui
déterminent le prix?

16.En quoi le commerce
changet-A £ f 2 NHA
mauvaise année?
Comment les acteurs
aQl RI-lsX Sy

17.Quelles sont les
principales contraintes
que vous rencontre2

18.Quelles sont les lois et Des évolutions prevues
les regles (officielles et
informelles) que vous
devez suivre ou qui ont
une influence pour faire
du commerce?

19.Quels sont les services
gue vous utilisez?
(transport, stockage,
communications,
services financiers,
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assurance etc)

20.Quel est le moded
transport du manioc a |
vente? Quel est le colt
de transport par unité
(par sac/tonne par
exemple)? Este que ce
coqt varie au long de

f QI Yy SS

21.Selon vous, que
faudraitil pour appuyer
la filiere? Selon la
saison? Pour les
commercants et les
consommateur®
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QUESTIONNAIRE PETITS PRODUCTEWVRSB\ Aodt 2013

Village:

Nom du groupement:

Distance/KBD

b2Y RS tQSyljdzs S
1HTERE&T | OREA L SexeM/F
[ =3 EEII L E T E E
Marché Critique MANIOC Localisation du marché ¢ & LIS R (Pletidprdsutsdr vivrier
¢ellJS RQAYT2NXIE Unités Aolt 2012 Aolt 2013 Prévisions dans les prochains moi

1. Type de manioc cultivé
(variéte)

2.9a0GAYFOA2Y
production moyenne
(année normale et cette
anneée)

3. Part de la production
vendue?

Part de la production
consommee?

4. A quel moment vendez
vous le manioc produf®
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5./ 2Y0ASY RQI
rapporte la vente du
manioc?

6. Quels sont les dienses
effectuées avec cet
argent?

7. Combien de temps vou
dure votre stock de
manioc dédié a la
consommatior?

8. A quivendez/ous le
YEYyA20 K ¢3
nombre moyen
RQI Ol S dzNik %

9. Quelles sont les
modalités de paiement
(crédit,argent, nature)?

10. A quel prix vendezous
le manioc par saison
0 LINSOA a3 NI ¢

11.Quels sont les
principaux facteurs qui
déterminent le prix?

12.En quoi le commerce
changet-A £ f 2 NHA
mauvaise année?
Comment les acteurs
aQl RI-IsX Sy
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13.Quelles sont les
principales contraintes
que vous rencontre2

14.Quelles sont les lois et
les régles (officielles et
informelles) que vous
devez suivre ou qui ont
une influence pour faire
du commerce?

Des évolutions prévues

15. Quels sontes services
que vous utilisez?
(transport, stockage,
communications,
services financiers,
assurance etc)

16.Quel est le mode de
transport du manioc a |
vente? Quel est le colt
de transport par unité
(par sac/tonne par
exemple)? Este que ce
co(t vare au long de

f QF Yy S$S

17.Selon vous, que
faudrait-il pour appuyer
la filiere? Selon la
saison? Pour les
commercants et les
consommateur®
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vi9{¢Lhbb! Lw9 5Q9bv! 9¢9 | SEVMMAACBL2018 - a9b! D9{ /L.
[. IDENTIFICATION

Village: Distance/KBD

Nom du groupement

b2Y RS fQSyljdzs S

IHTERRAT|OMN

*

L

RESCSYE SexeM/F Date:
Marché Critique Arachide Localisation du marché ¢ & LIS R MétageS dz
¢eLlS RQAYT2NXNI Unités Aot 2012 Aolt 2013 Prévisions dans les prochains moi

1. Consommation de
manioc dans le ménagge
(nombre de fois par
semaine)?

2. A quelle période de
t QLYyyS$SS @21
consommet-il le plus de
manioc (période +
quantite) ?

3. A quelle période de
f QL yysSS @2
consommet-il le moins
de manioc (période +
guantité) ?

4. A quelle période de
ftQlYyYyS$SS @2-(
t-il le plus de manioc er
stock (période +
quantité) ?




EMMA Ao(t 2018 Kaga Bandoro, R&Marché du manioc

5. Aquelle période de
f Ql yYy $S ageal
t-il le moins de manioc
en stock (période +
quantité) ?

6. Quelles sont les source
de nourriture de votre
ménage?

Quelles sont les source
RQI LILINR OA a A
manioc?

7. Quelles sont les source
de revenugdans votre
ménage ?

8. Quel est le niveau de
revenus dans le ménag
(FCFA/semain&)

9. A quel(s) marché(s) vol
approvisionnez/ous?
(marché ou revendeurs
C précisez)

10. A quelle fréquence vou
rendezvous dans ce(s)
marché(s)y? (nombre de
fois par semaine)

11.A quel momet de
fQFryySS @2¢
vous le plus au marché
(ou faitesvous le plus
appel aux revendeurs)
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(+ fréquence/semaine)

12.A quel moment de
t QLYY SS @2«
vous le moins au march
(ou faitesvous le moins
appel aux revendeurs)
(+ fréquence/semaine)

13.Avezvous des difficulté
RQI OO§a | dz
limitent vos visite®
Si oui, lesquelle®

14.Comment estimexous
le prix du manioc sur ce
marché (ou chez les
revendeurs)?

15.Comment estimexous
la qualité du manioc su
ce marché (ou chez les
revendeurs)?

16.A quel moment de
ft QI YyYySS @21
s'approvisionnd-il en
manioc plutét sur le
marché (période +
guantité) ?

17.A quel moment de
t QrYyyS$SS @21
consomme le manioc
gue vous produisez
(période + quantitey

18.Selon vous, que
faudraitil pour appuyer
la filiere du manioc?
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Selon la saisofd Pour
les commercants et les
consommateur®
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Fiche d'informations i Entretien Ménages: Dépenses et Consommation

Emplacement du ménage:

|Tai|le du ménage:

Périodicité (mois/semaine):

- . . Aout 2012 Aout 2013
Principaux postes de dépense (ou consommation) o .. . -
(quantité, valeur, période) (quantité, valeur, période)

1.
2.
3.
4.
5.
10.

Total approximatif des dépenses:

NOTES:

1. Ne retenez que les types de dépenses /consommation les plus significatifs.
2. Decidez d'une période (mois/semaine) et utilisez cette méme période pour toutes les réponses.
3. Incluez la consommation de produits et services fournis par autrui plutot qu'achetés.
4. Incluez la quantité et la valeur estimée (selon le marché) de nourriture que le ménage consomme et qui provient de sa propre production.
5. Si pertinent, précisez qui contrdle les décisions de dépenses (homme, femme, chef de ménage)
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Fiche d'informations i Entretien Ménages: Revenu

Emplacement du ménage: ‘Taille du ménage:
Périodicité (mois/semaine):
. . Aout 2012 Aout 2013
o Qui recoit le o o
Principales sources de revenus . (quantité, valeur, (quantité, valeur,
paiement? . L
période) période)
1.
2.
Autres sources de revenus
1
4,
Total approximatif des revenus:
NOTES:

1. Ne retenez que les sources de revenus les plus significatives. Cela peut inclure les salaires et profits, revenus de vente de produits, transferts, dons
de parents, bénéfices et dons du gouvernement ou agences humanitaires, les transferts de fonds de I'étranger...

2. Decidez d'une période (mois/semaine) et utilisez cette méme période pour toutes les réponses.

3. Incluez les revenus en nature (biens ou services fournis par d'autres au lieu d'argent). Dans ce cas, essayez d'estimer la valeur monétaire de ces

bénéfices en nature.
Incluez la quantité et la valeur estimée (selon le marché) de nourriture que le ménage consomme et qui provient de sa propre production.

5. Si pertinent, précisez qui recoit les revenus (homme, femme, chef de ménage).

E



